
  
«Консультант студента». 
Опыт внедрения в 
условиях реальной 
конкуренции 



Предыстория 
вопроса   
1. Переход от продаж электронных 
книг на дисках к продажам 
онлайн 

2. Агрегация учебного контента в 
интернете на ресурсах 
свободного доступа 

3. Вступление в силу нового закона 
об авторском праве – Части 4 ГК 
РФ – январь 2008   



Возникновение самого 
термина и рынка ЭБС – 2008  
 
-  Лоббирование в госструктурах 
-  Попытка установления монополии 
-  Преодоление первичного 
непонимания и сопротивления 
издательств 

-  Попытка взаимодействия компаний-
агрегаторов 

-  Первые контракты с вузами 
-  Чисто формальный учет 
потребностей вузов 



2009 - 2010 годы – 
формирование рынка 

•  Создание издательских ЭБС – 
осознанный отказ от передачи 
контента агрегаторам 

•  Активная работа агрегаторов с 
остальными издателями 

•  Начало диалога с вузами, поиск 
новых способов подключения  



2010 - 2012 годы – начало 
реальной конкуренции на рынке 

•  Выход на рынок одновременно пяти 
издательских ЭБС 

•  Требования Приказа №1953. 
Выполнять или нет? 

•  Стремление к элементарному 
соответствию контента учебным 
планам  

•  Соревнование в области интерфейса 
и сервисов 

ИТОГ: 100% прирост рынка в 2012 г. 



Краткий обзор игроков рынка 

•  Издательские ЭБС: Book.ru, IBooks, 
Знаниум, Консультант студента, 
Лань, Юрайт 

•  Агрегаторы: IQLib, IPR-Media, 
Библиороссика, Библиотех, 
КнигаФонд, Руконт,  Университетская 
библиотека онлайн 

•  Псевдо-ЭБС: издательства 
предлагающие доступ к отдельным 
книгам, иногда имеющие прайс менее 
100 позиций 



Методы конкурентной борьбы 
•  Демпинг – за счёт внешних 
инвестиций, за счёт простых 
невыплат издателям, за счёт особых 
договорённостей с издателями 

•  Коррупционные схемы: заключение 
договоров с вузами с 
использованием  административного 
ресурса и личных контактов 

•  Прямая антиреклама 
•  Перехват контента – заключение 
эксклюзивных договоров на одни и те 
же книги с разными юрлицами  



2013 год: к чему мы пришли? 
 
• Необходимость для ЭБС 
соответствовать реальным 
потребностям вуза 
• Необходимость для вуза приобретать 
несколько ЭБС 
• Принудительный характер рынка ЭБС, 
навязанный государством, плавно 
переходит в стадию следования 
естественным рыночным механизмам 



ФОРМЫ ПРЕДСТАВЛЕНИЯ КОНТЕНТА 

•  Доступ ко всему объему ЭБС 
•  Издательские комплекты 
•  Тематические комплекты 
•  Собственные комплекты вузов 
•  Доступ к отдельным книгам 

Наибольший успех в продажах 
сопутствует трем последним 
вариантам 



СПОСОБЫ ПОДКЛЮЧЕНИЯ ВУЗОВ 
или механизмы доступа 

•  Общий доступ по IP-адресам 
•  Коллективный доступ, привязанный к 
компьютеру 

•  Индивидуальный доступ после активации 
по IP-адресам вуза 

•  Доступ по индивидуальной карте (коду) 
•  Доступ через портал вуза к отдельным 
изданиям 

•  Офлайн доступ к защищенным файлам 
Вузы отдают предпочтение первому и 
последнему способам. 



Онлайн-статистика 
использования 
•  Максимум - по индивидуальным 
картам – до 70%;  доступ к 
отдельным книгам – до 25% 

•  Минимум – по IP-адресам (не более 
10 %) 

•  И заведомый 0% при передаче 
файлов. 

Таким образом офлайн продажи не 
обеспечивают вузу отчетности и контроля 
за самостоятельной работой студентов 



Тенденции на 
перспективу 
  
ЭБС завтрашнего дня: 
-  Только онлайн доступ 
-  Формирование тематических 
комплектов, редактирование которых со 
стороны вуза обязательно 

-  Объективно растущая статистика, 
доступ к которой предоставляется как 
вузу, так и правообладателю 

Соблюдение этих условий даёт возможность 
учесть интересы  всех трёх сторон: 
издателя, агрегатора и вуза 



Основные характеристики 
ЭБС «Консультант Студента» 
(studentlibrary.ru) 
  
В октябре 2013 года: 
- Более 7500 изданий 
- Более 3500 учебников 
- Более 1000 монографий 
- Более 50 журналов 
- Более 60 изданий по 18 УГС 
- Более 50 издательств-партнеров 
 



Основные преимущества 
ЭБС «Консультант Студента» 
(studentlibrary.ru) 
•  Возможность выбрать один или 
несколько специализированных 
комплектов, составленных в 
соответствии с учебными планами. 

При необходимости любой комплект 
может быть дополнен или сокращен в 
соответствии с пожеланием заказчика. 

Также заказчик имеет возможность 
составить собственный комплект из 
ЛЮБОГО количества изданий, 
имеющихся в составе ЭБС. 



Основные преимущества 
ЭБС «Консультант Студента» 
(studentlibrary.ru) 

•  Подробная онлайн-статистика, 
обеспечивающая детальную 
отчетность и контроль за 
работой студентов в режиме 
реального времени 



Основные преимущества 
ЭБС «Консультант Студента» 
(studentlibrary.ru) 
 
ВАРИАНТЫ ПОДКЛЮЧЕНИЯ 
• Традиционный доступ по IP-адресам 
локальной сети с возможностью 
удаленного доступа с любого 
компьютера, имеющего выход в 
Интернет 
• Доступ через портал заказчика к 
отдельным изданиям по 
динамическим ссылкам 







Перечень комплектов учебной 
литературы, представленных 
наиболее полно 
   
•  Архитектура и строительство 
•  Бизнес-литература 
•  Филология 
•  Журналистика. PR. Реклама  
•  Горное дело 
•  Математика. Физика   
•  Машиностроение и материалообработка  
•  Медицина. Здравоохранение 
•  Международные отношения   
•  Иностранные языки 
•  Сельское хозяйство. 
•  Пищевые технологии 
•  Ветеринария 

 
 



Остальные комплекты учебной 
литературы, предлагаемые вузам 
 
   
-  Психология 
-  Педагогика 
-  Сервис. Туризм.  
- Информационные технологии 
- Социология. Социальная работа 
- Культура и искусство 
- Транспорт 
- Электронная техника 
-  Нанотехнологии 
-  Физкультура и спорт 
-  Юриспруденция 
-  Естествознание. Биология. Химия  



Новые специализированные 
комплекты и полный охват всех 
УГС – уже в 2014 году 
  



Спасибо за внимание! 

ЭБС «Консультант студента» 
ООО «ПОЛИТЕХРЕСУРС» 
115035, Москва, 
ул. Садовническая, 9, стр. 4 
Тел./ Факс: (495) 921-39-07 
Мобильный: 8(916)877-07-35 
Электронный адрес: 
molchanov@geotar.ru 
Молчанов Антон Викторович 


